» 7 CZERWONYCH FLAG

Rozpoznaj klienta z potencjatem na oddtuzenie

JAK KORZYSTAC Z TEJ CHECKLISTY:

Przejrzyj podczas pierwszej rozmowy z klientem.
Zaznacz kazdg "czerwong flage" ktéra wystepuje.
3+ flagi = klient idealny do programu oddiuzeniowego

WIELOKROTNE ODMOWY
"lle bankéw juz Pan/Pani odwiedzil/a w sprawie tego kredytu?"

ZALEGLOSCI W BIK
"Czy sprawdzat/a Pan/Pani swéj raport BIK? Czy byly tam jakies zalegtosci?"

¢ Nawet 500 zt zalegtosci = automatyczna odmowa w wiekszosci bankow

KOMORNIK LUB EGZEKUCJA
"Czy ma Pan/Pani jakie$ zobowigzania u komornika?"

¢ Jakiekolwiek zajecie = 99% szans na odmowe kredytu

NIESTABILNE DOCHODY
"Jak dtugo pracuje Pan/Pani na obecnej umowie?"

¢ Krotsza niz 6 miesiecy = wiekszos¢ bankéw odmowi



WYKORZYSTANE LIMITY (>80%)
"Jak wysokie sa Pana/Pani limity na kartach i ile z nich Pan/Pani korzysta?"

¢ Wykorzystanie >80% = czerwona flaga dla banku

KREDYTY "NA KREDYTY"
"Na jaki cel potrzebuje Pan/Pani tego kredytu?"

« "Sptaci¢ inne kredyty" = sygnat spirali zadtuzenia

|

EMOCJONALNA DESPERACJA
"Jak pilna jest ta sprawa kredytowa dla Pana/Pani?"

¢ Desperacja = zazwyczaj ukryte problemy finansowe

i1 WYNIK CHECKLISTY:

0-2 flagi: Sprobuj znalez¢ bank z tagodniejszymi kryteriami

3-4 flagi: Duza szansa na odmowe, zaproponuj program jako Plan B

5-7 flag: Nie tra¢ czasu! Od razu zaproponuj oddtuzenie
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